INTERVIEW

Preis wird nicht verwassert”

Finanzberater und Fachbuchautor Valentin Brodbecker tiber Wein als Investment-Alternative,
Félschungen in China und die Frage, warum Tropfen aus dem Bordelais ihren Wert so gut halten

FOCUS-MONEY: Was macht Wein zu einem
besseren Investment als Aktien oder An-
leihen?

Valentin Brodbecker: Er gehort wie Whis-
ky, Oldtimer oder Uhren zu den Emotional
Assets. Diese Anlageklasse hat mit Herz zu
tun. Investoren kénnen mit Wein Lebens-
freude und einen gewissen Stil in ihrem De-
pot ausdricken. Zudem bringt Wein nicht
nur ein gutes Gefuhl mit, sondern glanzte
in der Vergangenheit auch mit einer relativ
stabilen Wertentwicklung.

MONEY: Wie rentabel war denn ein Wein-
Investment in der Vergangenheit?
Brodbecker: In den 90ern funktionierte es
in vielen Fallen sehr gut, sich einfach zwei
Kisten eines Spitzenbordeaux in den Keller
zu legen. In der Regel verdoppelte sich de-
ren Wert nach zehn Jahren. Weinliebhaber
verkauften eine der beiden Kisten und ge-
nossen die andere dann praktisch kostenlos.
Aber auch als reines Investitionsobjekt ren-
tierten sich die begehrten Franzosen mit ei-
ner Jahresrendite von etwa sieben Prozent.
MONEY: Und wie sieht es heute aus?
Brodbecker: Das ist naturlich schwierig vor-
herzusagen, aber die Nachfrage nach presti-
getrachtigen Weinen hat weltweit eher zu-
genommen. In den jlingsten zehn Jahren
haben sich die Preise nicht nur verdoppelt,
sondern eher vervierfacht. Insbesondere die
wachsende Schicht Reicher aus den Emer-
ging Markets wie China scheint exklusiven
Wein als Statussymbol fur sich entdeckt zu
haben und treibt die Nachfrage an.

MONEY: Welche Weine eignen sich denn
Uberhaupt als Investitionsobjekt?
Brodbecker: Investment-Weine sollten auf
jeden Fall mehrere Kriterien erfullen, wie
eine strenge Klassifikation, einen hohen,
am besten internationalen Bekanntheits-
grad und eine Bewertung durch anerkann-
te Weinexperten wie Robert Parker. Das
MaB aller Dinge sind hier nach wie vor die
Spitzengewachse, die Premiers Crus, aus
dem Bordeaux — wie Lafite-Rothschild oder
Margaux. Die meisten anderen _g
Tropfen, auch noch so teure,
sollte man besser einfach nur
trinken.

MONEY: Warum gelten gerade die
Gewachse aus dem Bordelais als
besonders wertstabil?
Brodbecker: Die seit 1855 kaum ver-
anderte Klassifikation der genauen
Lagen garantiert eine beschrankte
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Menge dieser Spitzenweine. Ein auch noch
so gefragtes Weingut kann nicht einfach
ein paar Hektar dazukaufen, mehr produ-
zieren und damit die Preise verwassern. Das
bedeutet fur Anleger ein hohes MaB an
Stabilitat.

MONEY: Allerdings kosten dafir manche
dieser Spitzenweine zum Teil schon tiber 850
Euro im Einkauf direkt ab Weingut. Wie viel
Wertsteigerungspotenzial bleibt da noch?
Brodbecker: Eine Grenze scheint es da nicht
zu geben, solange wir wie in den vergan-
genen Jahren trotz des hohen Preisniveaus
weiter wachsende Nachfrage sehen. Ent-
scheidend wird dafur aber die Entwicklung
in Schwellenlandern wie China oder Russ-
land sein. Je mehr neue Millionére es dort
gibt, desto begehrter werden auch in Zu-
kunft kostbarste Weine sein. Jede ge&ffne-
te Flasche eines Jahrgangs wird dann fur
weiter steigende Preise sorgen. Wie gefragt
die franzésischen Spitzenweine im Moment
dort sind, zeigt sich allein schon an den Fal-
schungen. Denn in China sind zum Beispiel
deutlich mehr Flaschen Lafite-Rothschild im
Umlauf, als das Weingut Gberhaupt produ-
ziert hat.

MONEY: Wo kauft man Investment-Wein,
um weder Falschungen aufzusitzen noch
zu viel zu zahlen?
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Brodbecker: Die neuen Bordeaux-Weine wer-
den nur Uber ausgewahlte Handler vertrie-
ben. Je friher man in der Wertschépfungs-
kette zuschlagen kann, desto besser. Wer
Uber die nétigen Kontakte verfugt, kauft am
besten direkt beim GroBhandler. Der Preis
des Primeur hat sich sonst schon oft verdop-
pelt, bis er beim Endkunden ist. Ausgereif-
te Weine kann man bei Auktionshdusern
mit dem richtigen Sachverstand, wie zum
Beispiel in Deutschland Koppe und Partner
oder der Munich Wine Company, erstehen.
Bei Ebay wiirde ich hochstens Konsumweine
kaufen, denn dort lasst sich der Lebenslauf
einer hochwertigen Flasche kaum nachvoll-
ziehen. Das Risiko, einen falsch gelagerten,
Uberteuerten oder sogar gefalschten Wein
zu kaufen, ware mir hier zu groB.
MONEY: Welche Fehler machen Neulinge im
Wein-Investment haufig?
Brodbecker: Sie kaufen einfach oft die fal-
schen Weine. Nur nach dem Namen zu ge-
hen kann zum Beispiel ganz schon dane-
bengehen. Ein Mouton-Rothschild aus dem
Jahr 1991 ist zum Beispiel nur rund ein Funf-
tel so viel Wert wie eine Flasche aus dem
90er-Jahrgang. Bei den neuen Weinen kann
etwa die Bewertung des amerikanischen
Weingurus Robert Parker den erzielbaren
Preis extrem beeinflussen. Um wirklich sinn-
voll zu investieren, ist schon etwas Fachwis-
sen beim Wein-Investment nétig, aber es
kann dafur richtig Freude machen, sich in
diese genussvolle Materie einzuarbeiten.
MONEY: Was halten Sie von professionell
aufgelegten Anlageprodukten wie zum
Beispiel Weinfonds?
Brodbecker: Die Geschichte der Weinfonds
in Deutschland ist nicht gerade ruhmreich.
Aber das heif3t nicht, dass es da in Zukunft
keine guten Angebote geben kann. Anleger
sollten vorher jedoch genau prufen, wie viel
Weinsachverstand das Management
wirklich mitbringt, und auf mog-
lichst kosteneffiziente Struk-
turen, also geringe Gebuhren
achten. Es gibt zum Beispiel
in England durchaus positive
Beispiele, die Jahresrenditen
im zweistelligen Bereich er-
zielen. Dort nutzen insbe-
sondere  Versicherungen
und Pensionskassen die-
ses Investment. Sie halten
Wein flur eine besonders
wertstabile Investition.




